Regionale Strategie fiir die Vergabe
offentlicher Bauauftrage?

Immo-Zmorge der Standortforderung im Café Seewadel stiess auf grosses Interesse

Das Café Seewadel erwies sich als
passender Ort fiir den Immo-
Zmorge der Standortférderung
zum Thema regionale Arbeits-
vergabe. Falls die Affoltemer

am 9. Februar 2020 dem Neubau
zustimmen, wird ein grosses
Auftragsvolumen vergeben.

...................................................

VON BERNHARD SCHNEIDER

Verena Feller, die Geschiftsleiterin des
Hauses zum Seewadel, ging bei ihrer
Begriissung der Anwesenden auf den
Wandel des Altersheims ein, das sich
zunehmend zu einem Pflegeheim ent-
wickelt. Die Infrastruktur ist nicht nur
sanierungsbediirftig, die Anforderun-
gen, die ein Pflegeheim stellt, weichen
auch stark von denjenigen eines

Altersheims ab. Wie Stadtschreiber .

Stefan Trottmann gegeniiber dem
«Anzeiger» erlduterte, enthdlt die Kre-
ditvorlage iiber 43,8 Millionen Fran-
ken auch die Kosten von 8 Millionen
fiir ein Provisorium in Affoltern, das
neben der Schulanlage Ennetgraben
errichtet werden soll. Die Alternative,
ein tempordrer Umzug nach Adliswil,
kime nicht giinstiger, hétte aber
erhebliche Nachteile: Die Bewohnerin-
nen und Bewohner wiirden aus ihrer
vertrauten Umgebung herausgerissen,
ihre Angehorigen hétten einen langen
Anreiseweg und keine direkte OV-Ver-
bindung zum voriibergehenden Stand-
ort und die Mitarbeitenden hitten
weitere Arbeitswege. Beziiglich des
komkreten Themas Arbeitsvergaben
erklirte Trottmann, dass Affoltern kei-

Am Immo-Zmorge von rechts: Fabrizio Meo, Leiter Immobilien der Stadt Affoltern, Standortf‘drderef]ohannes artels,
René Ammann, Prasident des 6rtlichen Gewerbevereins, und Baumanagementberater Roman Jeker. (Bild Bernhard Schneider)

nen Generalunternehmer beauftra-
gen, sondern gemdss der kantonalen
Submissionsverordnung die grésseren
Auftrige ausschreiben, die kleineren
im Einladungsverfahren vergeben
werde.

‘Der Giinstigste oder der Preiswerteste?’

Standortforderer Johannes Bartels
unterhielt sich in einem angeregten
Podiumsgesprdch mit Fabrizio Meo,
Abteilungsleiter Immobilien der Stadt
Affoltern, René Ammann, Président
des ortlichen Gewerbevereins sowie
Baumanagementberater Roman Jeker
iiber die Frage, wie Affoltern die Auf-

trdge unter Berticksichtigung der Sub-

missionsverordnung auch an regiona-
le KMU vergeben kann. René Ammann
forderte, dass Auftrige nicht dem

glinstigsten, sondern dem preiswertes-
ten Anbieter vergeben werden. Dazu
miissten Aspekte wie Okologie ~ dazu
zdhlt auch der Anfahrtsweg - und
Lehrlingsausbildung  berticksichtigt
werden. «Uns ist klar, wenn solche
weichen Kriterien hinzukommen, wird
die Gemeinde angreifbarer. Auf unse-
rer Seite braucht es vielleicht auch
Zusammenschliisse, um giinstiger
anbieten zu kénnen», rdumte er ein.
Fabrizio Meo erklirte, dass der
Kanton Ziirich verlangt, dass mindes-
tens 10 Prozent der Bewertung fiir die
Lehrlingsausbildung eingesetzt wer-
den. Allerdings werde es bei europdi-
schen Anbietern mit anderen Ausbil-

‘dungssystemen schwierig, dieses Krite-

rium zu bewerten. Gemaiss Roman Je-
ker werden diese Fragen in allen Re-
gionen diskutiert: «Viele Gemeinden

Konkurs.

fiirchten - sich vor Einsprachen und
verzichten deshalb moglichst weitge-
hend auf qualitative Kriterien. Wenn
der Preis mit 80 Prozent gewertet
wird, muss ein Anbieter in den quali-
tativen Kriterien enorm viele Punkte
machen, um die hoheren Kosten zu
kompensieren.»

René Ammann mahnte vor zu
kurzfristigem Denken: «10 Prozent der
Unternehmen, die sich in der Schweiz
an Submissionen beteiligen, gehen
Unternehmen, die vom
Markt verschwinden, koénnen Kkeine
Garantieleistungen mehr erbringen.
Wenn ich an die Wahl vom Sonntag
denke: Die Leute wollen ein 6kologi-
scheres Verhalten. Ist es sinnvoll, dass
ein Unternehmen aus Ziirich im Kan-
ton Graubiinden baut, wihrend Biind-
ner jeden Tag nach Ziirich fahren?

Dies hat nichts mit Patriotismus zu
tun, denn diese (Herumkarrerei niitzt
niemandem.»

Demgegeniiber hielt Roman Jeker

fest, der bestehende Spielraum sei be-

scheiden: «Die Ndhe zur Baustelle darf
kein Kriterium sein.» Fabrizio Meo
stimmte zu: «Ich wiirde auch lieber re-
gional vergeben, aber nur schon das
Kriterium «Schweizer Holz’ ldsst sich
nicht einfach beriicksichtigen. Wenn
jemand eine Einsprache macht, kann
man nicht bauen. Wir miissen die Leit-
linien so umsetzen, dass alles hieb-
und stichfest ist. Wenn wir eine Mdog-
lichkeit haben, einen Auftrag juris-
tisch zweifelsfrei regional zu verge-
ben, machen wir das.» .
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In der Schlussrunde forderte Johannes
Bartels die Gesprichsteilnehmer auf,
einen Wunsch zur kiinftigen Anwen-
dung der Submissionsverordnung zu
formulieren. Roman Jeker méchte «die
schwarzen Schafe unter den Unter-
nehmern eliminieren.» Fabrizio Meo
wiirde die Schwellenwerte. erh6éhen,
um mehr Auftrdge im Einladungsver-
fahren zu vergeben, wodurch: die Be-
riicksichtigung des regionalen Gewer-
bes verbessert werden kdénnte.

Fiir René Ammann bestiinde ein
grosser Schritt nur schon darin, wenn
alle Gemeinden des Bezirks gemein-
sam eine einheitliche Anwendung der
Vergabekriterien erarbeiten wiirden.
Mit diesem Wunsch an die Gemeinden
schloss Johannes Bartels den offiziel-
len Teil und leitete zum Vernetzungs-
Friihstiick tiber.



